LA CONTRATACION ESTATAL COMO ESTRATEGIA COMERCIAL
PARA SU EMPRESA

En la actualidad, la contratacion estatal debe ser vista como un mecanismo que va mas alla
de la construccion de obras publicas, tales como carreteras o puentes. Los procesos contrac-
tuales abarcan otros escenarios de conformidad con las multiples necesidades del Estado
para satisfacer el servicio publico y en el interés general. Por esta razdn, la participacion del
sector privado en la contratacidon publica debe tomarse como una oportunidad de crec-
imiento para su empresa, como una estrategia comercial basica de su negocio.

De acuerdo con el portafolio de bienes y servicios que su empresa tenga por ofrecer a la Ad-
ministracion, podra definir el camino de su participacion en los procesos de contratacion.
Una vez se tenga claro el sector comercial en el que se encuentra, debera estructurar una
propuesta acorde a las necesidades que el Estado pretende satisfacer, procurando ser muy
organizado y apegado a los requerimientos solicitados. Con ello garantizara el aumento del
porcentaje de éxito de adjudicacidon en la participacion, en consecuencia obtendra un
modelo de negocio muy estable que permitira y facilitard la expansion de su negocio.

En cuanto a la naturaleza juridica de la contratacion con el Estado, resulta importante
entender su origen y finalidad para contar con una panoramica mas abierta del porque esta
figura, puede ser de gran ayuda para el crecimiento econdmico de su compafia.

A partir de la promulgacion de la Constitucion Politica de 1991, se determind la necesidad de
forjar un trabajo solidario y mancomunado entre las entidades estatales y el sector privado,
con el objetivo de satisfacer de la mejor manera las necesidades de la poblacidon colombiana,
pues la prestacion del servicio publico Unicamente en cabeza del Estado se estaba viendo
afectada, dada la magnitud de obligaciones y servicios que este debia atender.

De ahi, la Ley 80 de 1993 (Estatuto General de Contratacion) desarrolld el concepto de con-
trato estatal como un medio o instrumento con el que cuenta la Administracion para la con-
secucion de sus fines, los cuales se encuentran consagrados en el predmbulo y el articulo 2°
de la Constitucion. En efecto, dichos fines se integran a la concepcidn clasica del servicio
publico, ya que siempre deberan buscar la prestacion de un servicio de caracter general y
donde prime el interés colectivo. Es por esta razdén, que se considera al interés general como
un elemento obligatorio al momento de celebrar un contrato con el estado.

El ordenamiento juridico, en aras de garantizar el efectivo y correcto funcionamiento del
proceso contractual determind que todos procesos contractuales deberan desarrollarse en
un ambito reglado y en cumplimiento de unos principios basicos a la contratacion, como lo
son: el principio de transparencia, de economia, de seleccidon objetiva, de buena fe, de publi-
cidad, de igualdad, de libre concurrencia y de planeacion el cual se encuentra de la mano del
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Ademas, la norma definio las etapas que se deberan surtir dentro de un proceso de con-
tratacion con el Estado, estableciendo 3 fases a saber: (1) Fase precontractual: comprende
desde el ejercicio de planeacion, elaboracion de estudios previos, convocatoria y seleccion
del contratista hasta el acto de adjudicacion; (II) Fase contractual: comprende desde el per-
feccionamiento del contrato, su legalizacion, ejecucion y terminacion de la obligacion y; (1)
Fase poscontractual: que comprende la liquidacion del contrato, ya sea bilateral, unilateral o
la accion judicial.

Es claro entonces que, la contratacion publica se encuentra establecida de inicio a fin en un
ambito reglado que no deja espacio a la discrecionalidad de las partes en ella intervinientes.
Esta situacion, desencadena una serie de grandes oportunidades comerciales para el sector
privado, pues a través de esta es posible ampliar la visibilidad de su empresa en el mercado,
darse a conocer en el sector, vender mas y pertenecer a una compafia mas robusta y solida
financiera y técnicamente hablando.

Por otro lado, garantiza al contratista la celebracién de un contrato con el lleno de formali-
dades, amparado en garantias de cumplimiento y con requerimientos sin los cuales no se
posible su ejecucion; como por ejemplo el hecho de que la Entidad publica no puede suscri-
bir ningun contrato hasta tanto no cuente con el debido respaldo y disponibilidad presu-
puestal para pagarle al contratista, situacion que constituye un plus muy importante pues de
entrada el contratista tiene seguridad que la Entidad cuenta con el dinero para responder en
contraprestacion al bien o servicio entregado.

Como muestra de lo anterior, la relatoria del Tribunal Administrativo del Cauca ha sefalado
gue con la expedicion de la Ley 1150 de 2007 se gestd un proceso de transformacion en la
contratacion publica en Colombia, reconociendo la circunstancia de que el Estado es uno de
los principales usuarios del mercado con un porcentaje de consumo del 16% del PIB.

Ahora bien, en cuanto a la responsabilidad de la Administracion en desarrollo de procesos
contractuales, también se generan beneficios para el sector privado (contratista), ya que en
el evento en que la Administracion no de cabal cumplimiento a sus obligaciones, el contratis-
ta podra acceder a la jurisdiccion contenciosa a través del medio de control de controversias
contractuales establecido en la Ley 1437 de 2011 (Cdédigo Contencioso Administrativo) para
solicitar que se declare la existencia o la nulidad de un contrato, que se ordene su revision,
que se declare su incumplimiento, que se declare la nulidad de los actos administrativos con-
tractuales, que se condene al responsable a indemnizar los perjuicios, y que se liquide del
contrato cuando no se haya logrado de mutuo acuerdo y la entidad estatal no lo haya liqui-
dado unilateralmente.
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