Due diligence: éQué es, para qué sirve y qué requiere?

La due diligence se refiere a un proceso de recopilacion, investigacion y analisis de la infor-
macion legal y financiera necesaria para que el potencial adquirente de una compania tome
una decision informada sobre el estado actual de la misma, su grado de cumplimiento del
ordenamiento juridico y de los compromisos econdmicos que tenga, teniendo en cuenta la
magnitud econdmica que la operacion puede comportar.

Este, es un proceso necesario en tratdndose de fusiones y adquisiciones (mergers and acqui-
sitions o M&A), para determinar los riesgos reales de la compania que se pretende adquirir y
analizar la realidad de su situacion econdmica y financiera, toda vez que, por lo general, la
adquisicion en una compania implica también la transferencia de todos estos riesgos al com-
prador. Asi, su propdsito se concreta en minimizar o por lo menos, conocer el riesgo que
viene implicito en una operacion de esta naturaleza mediante la realizacion de un analisis
detallado de diversos asuntos dentro de la compania respectiva, en particular, sobre los
posibles pasivos, las contingencias que hayan podido presentarse y planear una estrategia
adecuada y tendiente a lograr el mayor beneficio econdmico posible tras la adquisicion soci-
etaria, en caso de darse. Ademas, servird como una herramienta de gestion para profundizar
en el conocimiento de la sociedad y del negocio, para evaluar la conveniencia de una
inversion y de la forma en que ésta debe hacerse o no, y para determinar las consecuencias
gue puede acarrear el cambio en la titularidad de las acciones, activos y pasivos de la socie-
dad.

Para proceder con la elaboracion de una due diligence, es necesario contar con el consen-
timiento expreso del vendedor, quien asumira la obligacion de proporcionar la informacion
gue sea necesaria y oportuna al caso, no podra ocultar o tergiversar informaciéon, en cum-
plimiento del deber de buena fe propio de estos negocios. A su vez, el comprador debe cum-
plir un deber de confidencialidad, teniendo en cuenta la importancia de la informacién que
se estd entregando y que si la transaccion finalmente no llegara a darse, el potencial compra-
dor no podria hacer uso de toda la informacion que obra en su poder respecto de la otra
sociedad. En este caso, el acuerdo serd una obligacion reciproca, dado que el comprador no
podra hacer uso de informacion confidencial o comercial valiosa ni el vendedor debera
tomar una actitud imprudente facilitando informacion sobre la que tenga la obligacion de
preservar su caracter confidencial.

Desde el punto de vista fiscal, debe verificarse el cumplimiento tributario de la sociedad que
se pretende adquirir, por lo que es necesario analizar lo contenido en los libros contables de
la sociedad, los estados financieros, las declaraciones de los impuestos y los estados de
cuenta ante la autoridad de correspondiente.
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Ahora, desde el punto de vista mercantil, es necesario conocer alguna informacion general
de la compahia, su composicidn accionaria, los libros y actas de asamblea general de accion-
istas y de junta directiva, los estados de cuenta con proveedores y clientes, cuentas por
cobrar y por pagar, litigios actuales y eventuales, contratos vigentes asi como lo relacionado
con propiedad intelectual, habeas data y asuntos regulatorios.
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